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TFRS 15 รายได้จากสัญญาทีท่ ากบัลูกค้า

• ใช ้Model เดียวในการรับรู้รายได ้(Five-Step Model) 

• มีผลบงัคบัใชใ้นประเทศไทยในปี 2562

(1 ปีภายหลงัจาก IFRS 15 มีผลบงัคบัใชใ้นระดบัสากล) 
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TFRS 15 รายได้จากสัญญาทีท่ ากบัลูกค้า

• เม่ือมีผลบงัคบัใชจ้ะมีผลให ้TFRS ต่อไปน้ีถูกยกเลิก
• TAS 11 สญัญาก่อสร้าง
• TAS 18 รายได ้(ขายสินคา้/ใหบ้ริการ/ค่าสิทธิ/ดอกเบ้ีย/ปันผล)
• TSIC 31 รายได ้– รายการแลกเปล่ียนเก่ียวกบับริการโฆษณา
• TFRIC13 โปรแกรมสิทธิพิเศษแก่ลูกคา้
• TFRIC15 สญัญาส าหรับการก่อสร้างอสงัหาริมทรัพย์
• TFRIC18 การโอนสินทรัพยจ์ากลูกคา้
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TFRS 15 รายได้จากสัญญาทีท่ ากบัลูกค้า

• ก าหนดหลกัเกณฑก์ารพิจารณาเพ่ือท่ีจะใหไ้ดข้อ้สรุปวา่
• จะรับรู้รายไดอ้ยา่งไร ?
• จะรับรู้รายไดจ้  านวนเท่าไร ?
• จะรับรู้รายไดเ้ม่ือใด ?

• หลกัการส าคญั
• กิจการตอ้งรับรู้รายไดเ้พื่อสะทอ้นการส่งมอบสินคา้หรือบริการท่ีสญัญาใหลู้กคา้ในจ านวนท่ี

สะทอ้นถึงส่ิงตอบแทนท่ีกิจการคาดวา่จะมีสิทธิจะไดรั้บจากการแลกเปล่ียนสินคา้หรือ
บริการนั้นๆ

• พิจารณาสญัญาท่ีท ากบัลูกคา้ตามล าดบั 5 ขั้นตอน (Five-Step Model) 
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Five-Step Model
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ขั้นตอน 1 การระบุสัญญาทีท่ ากบัลูกค้า (ว่ามีอยู่จริง)

• สญัญาอาจอยูใ่นรูปแบบของสญัญา
• เป็นลายลกัษณ์อกัษร 
• ดว้ยวาจา หรือ
• ประเพณีปฏิบติัทางธุรกิจอ่ืน 

• ไม่รวมถึงสญัญาท่ีไม่มีเน้ือหาเชิงพาณิชย ์
• สญัญาท่ีมีการโอนสินคา้ไปมาระหวา่งกลุ่มกิจการแต่ไม่มีการจ่าย
ช าระส่ิงตอบแทนกนั
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สัญญาทีท่ ากบัลูกค้า
• คู่สญัญาในสญัญาอนุมติัสญัญาและมีผลผกูพนัใหท้ั้งสองฝ่ายตอ้งท าตามภาระผกูพนัใน

สญัญา

• สามารถระบสิุทธิของคู่สญัญาแต่ละฝ่ายในส่วนท่ีเก่ียวกบัสินคา้หรือบริการท่ีตอ้งส่งมอบ

• สามารถระบเุง่ือนไขการช าระส่ิงตอบแทนส าหรับสินคา้หรือบริการท่ีจะส่งมอบ

• สญัญามีเน้ือหาเชิงพาณิชย์

• เป็นไปไดค่้อนขา้งแน่วา่จะเรียกเกบ็ส่ิงตอบแทนท่ีกิจการมีสิทธิท่ีจะไดรั้บเพื่อแลกเปล่ียน
กบัสินคา้หรือบริการท่ีจะส่งมอบลูกคา้
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• กิจการมีสัญญาใหบ้ริการดูแลบ ารุงรักษาซอฟตแ์วร์ท่ีหมดระยะการรับประกนัแลว้
แก่ลูกคา้ ระยะเวลา 12 เดือน ค่าบริการเดือนละ 50,000 บาท ส้ินสุด 30/11/X2 

• สัญญาไม่ไดก้  าหนดเร่ืองการต่ออายุ

• คู่สัญญาลงนามในสัญญาฉบบัใหม่ลงวนัท่ี 38/2/X3 ค่าบริการเดือนละ 52,500 บาท 
ยอ้นหลงัถึง 1/12/X2

• ส าหรับเดือน ธ.ค. X1 ม.ค. และ ก.พ. x3 ลูกคา้ไดจ่้ายค่าบริการเดือนละ 50,000 บาท 
และกิจการไดใ้หบ้ริการอยา่งต่อเน่ืองในเดือนดงักล่าว และไม่มีขอ้โตแ้ยง้ใดเก่ียวกบั
บริการในช่วงระยะเวลานั้น

ตัวอย่างที่ 1
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• กิจการมีสัญญาท่ีท ากบัลูกคา้ในเดือน ธ.ค. ม.ค. ก.พ. หรือไม่ ? 

• สัญญาน่าจะมีอยูเ่พราะผูใ้หบ้ริการกไ็ดใ้หบ้ริการต่อเน่ืองและลูกคา้กไ็ดจ่้าย
ค่าบริการเดือนละ 50,000 บาท อยา่งต่อเน่ืองตามสัญญาเดิม แต่ เน่ืองจากสัญญา
เดิมหมดอายแุละสัญญาไม่ไดก้ าหนดเร่ืองการต่ออาย ุ
• การก าหนดวา่สญัญายงัคงมีอยูใ่นช่วงเวลา 3 เดือนนั้นตอ้งพิจารณาในแง่กฎหมายวา่

ขอ้ตกลงตามสญัญาสามารถใชบ้งัคบัไดใ้นช่วงเวลานั้นหรือไม่ 
• กิจการไม่ควรหยดุรับรู้รายไดถ้า้สิทธิและภาระผกูพนัยงัคงมีอยูใ่นช่วงก่อนท่ีจะมีการท า

สญัญาฉบบัใหม่

ตัวอย่างที่ 1
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ขั้นตอน 2 การระบุภาระทีก่จิการต้อง
ปฏิบัติตามสัญญา 

• ภาระท่ีกิจการตอ้งโอนไปยงัลูกคา้
• สินคา้ท่ีแตกต่างกนั (Distinct) หรือ
• บริการท่ีแตกต่างกนั หรือ 
• สินคา้หรือบริการท่ีขายพว่งกนัท่ีแตกต่างกนั หรือ  
• ชุดของสินคา้หรือบริการท่ีแตกต่างกนัแต่

➢ มีลกัษณะเชิงเน้ือหาโดยส่วนใหญ่เหมือนกนั และ
➢ มีรูปแบบการส่งมอบใหลู้กคา้เหมือนกนั
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สินค้าหรือบริการทีสั่ญญาว่าจะให้กบัลูกค้า

• ถือวา่แตกต่างกนั (Distinct) หากเป็นไปตามเง่ือนไขทุกขอ้
ต่อไปน้ี
• ลูกคา้ไดรั้บประโยชน์จากสินคา้หรือบริการ

➢ ดว้ยตวัของสินคา้หรือบริการนั้น ๆ หรือ
➢ โดยใชค้วบคู่ไปกบัทรัพยากรอ่ืน (สินคา้หรือบริการของกิจการหรือ

กิจการอ่ืน) ท่ีมีพร้อมต่อลูกคา้นั้น
• ขอ้ตกลงของกิจการท่ีจะส่งมอบสินคา้หรือบริการใหลู้กคา้สามารถ
ระบุแยกจากอีกขอ้ตกลงหน่ึงในสญัญานั้นได ้ 
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ปัจจัยที่บ่งช้ีว่าข้อตกลงที่กจิการจะส่งมอบสินค้า
หรือบริการให้ลูกค้าน้ันสามารถระบุแยกได้
• กิจการไม่ไดใ้หบ้ริการท่ีมีนยัส าคญัในการบูรณาการสินคา้หรือบริการนั้นกบัสินคา้
หรือบริการอ่ืนท่ีตกลงในสัญญาเขา้เป็นกลุ่มสินคา้หรือบริการท่ีขายแบบรวมกนัไป
ตามท่ีลูกคา้ท าสัญญาไว้

• กิจการไม่ไดใ้ชสิ้นคา้หรือบริการนั้นเป็นปัจจยัการผลิตหรือส่งมอบผลผลิตร่วมตามท่ีลูกคา้
ระบุ

• สินคา้หรือบริการไม่ไดเ้ปล่ียนแปลง (modify) หรือดดัแปลง (customize) สินคา้
หรือบริการอีกรายการท่ีตกลงในสัญญาอยา่งมีนยัส าคญั 
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ปัจจัยที่บ่งช้ีว่าข้อตกลงที่กจิการจะส่งมอบสินค้า
หรือบริการให้ลูกค้าน้ันสามารถระบุแยกได้

• สินคา้หรือบริการไม่ไดข้ึ้นอยูก่บัหรือเก่ียวขอ้งกนัอยา่งมากกบัสินคา้หรือบริการอีก
รายการหน่ึงท่ีตกลงในสัญญา
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ตัวอย่างที่ 2
• กิจการเขา้ท าสัญญากบัลูกคา้รายหน่ึงเพื่อ

• จดัหา licence ส าหรับ software package ซ่ึงมีจ  าหน่ายทัว่ไป
• ติดตั้ง software ดงักล่าว
• ใหบ้ริการ update software และบริการ technical support แก่ลูกคา้เป็นระยะเวลา 2 ปี

• กิจการขาย licence และ technical support แยกกนั
• ลูกคา้สามารถหาบริการติดตั้ง software ไดจ้ากผูข้ายรายอ่ืนๆ ท่ีไม่เก่ียวขอ้งกนักบั
กิจการซ่ึงมีอยูห่ลายรายใหเ้ลือก 

• software ดงักล่าวยงัคงใชง้านไดโ้ดยปราศจากการ update และการใหบ้ริการ 
technical support
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ตัวอย่างที่ 2
• เน่ืองจาก software ดงักล่าว

• มีการส่งมอบแยกต่างหากจากสินคา้หรือบริการอ่ืนๆ
• สามารถติดตั้งโดยผูข้ายรายอ่ืนๆ
• สามารถใชง้านไดโ้ดยไม่จ าเป็นตอ้งอาศยัการ update software และการใหบ้ริการ technical 

support

• สรุปไดว้า่
• ลูกคา้สามารถไดรั้บประโยชน์จากสินคา้หรือบริการแต่ละรายการดว้ยตวัของมนัเองหรือ

ดว้ยการใชง้านควบคู่กนักบัสินคา้หรือบริการของผูข้ายรายรายอ่ืนๆ ท่ีมีพร้อมต่อลูกคา้ 
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ตัวอย่างที่ 2

• สรุปไดว้า่
• แต่ละขอ้ตกลงท่ีกิจการจะส่งมอบสินคา้หรือบริการใหลู้กคา้

สามารถระบุแยกได ้ เน่ืองจากบริการการติดตั้ง ไม่ไดเ้ปล่ียนแปลง
หรือดดัแปลง software ดงักล่าวอยา่งมีนยัส าคญั

• บริการการติดตั้งและ software ดงักล่าวต่างเป็น output ท่ีกิจการท า
ขอ้ตกลงแยกจากกนั ไม่ใช่ one overall combined output
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ตัวอย่างที่ 2

• กิจการจึงระบุสินคา้หรือบริการต่อไปน้ีแยกจากกนั
• Software license 
• บริการการติดตั้ง software
• การ update software 
• Technical support
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ตัวอย่างที่ 3
• สัญญาท่ีกิจการท าไวก้บัลูกคา้เหมือนกนักบัสัญญาในตวัอยา่งท่ี 1 ยกเวน้ software 
ดงักล่าวจะตอ้งดดัแปลง (customize) อยา่งมีนยัส าคญัอนัเป็นส่วนหน่ึงของบริการ
การติดตั้งเพ่ือเพ่ิมขีดความสามารถในการใชง้านใหม่อยา่งมีนยัส าคญัเพื่อให ้
software ดงักล่าวสามารถ interface กบั software ตวัอ่ืนท่ีลูกคา้ก าลงัใชอ้ยูแ่ลว้ 

• ลูกคา้สามารถหาบริการการติดตั้งพร้อมการดดัแปลง software ดงักล่าวไดจ้ากผูข้าย
รายอ่ืนๆ ท่ีไม่เก่ียวขอ้งกนักบักิจการซ่ึงมีอยูห่ลายรายใหเ้ลือก
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ตัวอย่างที่ 3
• แมว้า่ลูกคา้จะสามารถหาบริการการติดตั้ง software ไดจ้ากกิจการอ่ืนๆ กต็าม แต่ใน
บริบทของสัญญาท่ีท ากบัลูกคา้ตาม TFRS 15 ช้ีใหเ้ห็นวา่ขอ้ตกลงท่ีจะโอน license 
ดงักล่าวไม่สามารถระบุแยกจากบริการการติดตั้งพร้อมการดดัแปลง software ได ้
ขณะท่ีการ update software และการใหบ้ริการ technical support สามารถระบุ
แยกกนัได้
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ตัวอย่างที่ 3

• กิจการจึงระบุสินคา้หรือบริการต่อไปน้ีแยกจากกนั
• Software license และบริการการติดตั้ง software พร้อมการดดัแปลง
• การ update software 
• Technical support
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ตัวอย่างที่ 4
• สญัญาท่ีกิจการท าไวก้บัลูกคา้เหมือนกนักบัสญัญาในตวัอยา่งท่ี 1 ยกเวน้

• กิจการเป็น supplier เพียงรายเดียวท่ีสามารถใหบ้ริการการติดตั้ง software 
พร้อมการดดัแปลง 

• การ update software ดงักล่าว และการใหบ้ริการ technical support เป็น
ส่ิงจ าเป็นเพ่ือใหเ้ช่ือมัน่ไดว้า่ software ดงักล่าวจะยงัคงใชง้านไดอ้ยา่งเป็นท่ีน่า
พอใจ และลูกจา้งของลูกคา้จะยงัคงสามารถใชร้ะบบ IT ท่ีเก่ียวขอ้งได้

• ไม่มีกิจการรายอ่ืนๆ ท่ีสามารถใหบ้ริการ update software หรือแมแ้ต่บริการ 
technical support กต็าม

22



ตัวอย่างที่ 4
• ในบริบทของสัญญาท่ีท ากบัลูกคา้ตาม TFRS 15 ช้ีใหเ้ห็นวา่สัญญาท่ีท ากบัลูกคา้
รายดงักล่าวเป็นขอ้ตกลงท่ีจะโอน combined service กิจการจึงระบุ combined
service ดงักล่าวเป็นสินคา้หรือบริการเดียวกนั (single distinct good or service)
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--ระบุเป็น@ตัว/รับรู้รายได้@ตัว/ราคาขาย/ราคาตลาด
--เรื่อง ภาษีหัก ณ ท่ีจ่าย  ขาย/รับจ้าง
--ค่าตอบแทนการเขียนโปรแกรม/ใช้โปรแกรม/ซื้อโปรแกรม/ไม่ว่าจะมี license หรือไม่ 
ถือเป็นการจ่ายค่าแห่งลิขสิทธ์ิ(ม40(3)) (กค 0811/ก631ลว22/11/44)
--จ าหน่ายอุปกรณ์เก็บข้อมูลขนาดใหญ่ (Storage Systems) บรรจุโปรแกรม
คอมพิวเตอร์พร้อมเครื่อง หากเป็นโปรแกรมพื้นฐานท าหน้าท่ีควบคุมให้อุปกรณ์หลักใช้
งานได้ก่อนจะน าโปรแกรมอื่น ๆ มาใช้และไม่ได้แยกราค๋าโปรแกรมออกมาจากอุปกรณ์
หลัก  ถือเป็นส่วนหนึ่งของอุปกรณ์หลัก ไม่มี wt ถ้าแยกราคาโปรแกรมออกจากตัวเคร่ือง  
ค่าโปรแกรมมี wt (กค 0706/1347ลว10/2/47)



ขั้นตอน 3 การก าหนดราคาของรายการ
• การค านวณและประมาณการส่ิงตอบแทนท่ีกิจการจะไดรั้บหรือมีสิทธิไดรั้บ
เพื่อเป็นการตอบแทนการโอนสินคา้หรือบริการ 

• ราคาของรายการตอ้งค านึง
➢ ส่ิงตอบแทนผนัแปร เช่น ส่วนลดการคา้ ส่วนลดเงินสด การคืนสินคา้ 
เงินโบนสัตามผลงาน ค่าปรับ
▪ การจ ากดัประมาณการส่ิงตอบแทนท่ีผนัแปร (constraint)

➢ ส่ิงตอบแทนท่ีอาจไม่ไดอ้ยูใ่นรูปตวัเงิน เช่น วตัถุดิบท่ีกิจการไดรั้บ
จากลูกคา้เพื่อใชใ้นการผลิตตามสัญญาผลิตสินคา้

➢ ส่ิงตอบแทนท่ีกิจการจ่ายใหก้บัลูกคา้ เช่น คูปองท่ีจ่ายใหก้บัลูกคา้
เพื่อเพิ่มยอดขาย

➢ องคป์ระกอบเก่ียวกบัการจดัหาเงินท่ีมีนยัส าคญัในสัญญา
24

ภาษี
--ราคาขาย/ตลาด
--ส่วนลด



ขั้นตอน 3 การก าหนดราคาของรายการ

• วิธีการประมาณการราคาของรายการท่ีมีลกัษณะแปรผนั (เช่น ส่วนลดท่ี
ข้ึนอยูก่บัปริมาณการซ้ือ) มี 2 วิธี 

• วธีิมูลค่าท่ีคาดได ้(Expected Value) (มูลค่าท่ีเป็นไปไดถ้วัเฉล่ียถ่วงหนกัดว้ย
ความเป็นไปได)้
➢ กิจการมีสญัญาจ านวนมากท่ีมีคุณลกัษณะเหมือนกนั

• วธีิมูลค่าท่ีมีความเป็นไปไดสู้งสุด (Most likely amount)
➢ สญัญาดงักล่าวมีผลลพัธ์ท่ีเป็นไปไดเ้พียงสองกรณี
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ภาษี
--ราคาขาย/ตลาด
--ส่วนลด



ตัวอย่างที่ 5

• กิจการ A ท าสญัญากบัลูกคา้พฒันา software ในราคา 3 ลา้นบาทใหลู้กคา้
• กิจการจะไดรั้บโบนสัตามผลงาน 200,000 บาท ข้ึนอยูก่บัระยะเวลาท่ีใชใ้น
การพฒันา software ใหแ้ลว้เสร็จ

• จ านวนเงินโบนสัจะลดลง 10% ต่อสปัดาห์ส าหรับทุกสปัดาห์ท่ีเลยวนั
พฒันา software แลว้เสร็จตามท่ีไดต้กลงกนัไว้

• ขอ้ก าหนดต่าง ๆ ในสญัญาน้ีเหมือนกบัในสญัญาอ่ืนท่ีกิจการเคยท ามาแลว้
• ผูบ้ริหารเช่ือวา่สญัญาน้ีจะเป็นไปตามประสบการณ์ในอดีต 

ตัวอย่างที่ 5
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ตัวอย่างที่ 5

• กิจการจึงสรุปวา่การใชว้ธีิ Expected value ใหค้วามแม่นย  ามาก
ท่ีสุด
• กิจการประมาณวา่มีความเป็นไปได ้

• 50% ท่ี software จะแลว้เสร็จภายในก าหนดการแลว้เสร็จท่ีตกลงไว ้
• 30% ท่ี software จะแลว้เสร็จหน่ึงอาทิตยช์า้กวา่ก าหนด และ
• 20% ท่ี software จะแลว้เสร็จสองอาทิตยช์า้กวา่ก าหนด 
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ตัวอย่างที่ 5

3.2 ลา้นบาท (3 ลา้นบาท + โบนสัเตม็จ านวน) x 50% =   1.60
3.18 ลา้นบาท (3 ลา้นบาท + 90% โบนสั) x 30% =   0.95
3.16 ลา้นบาท (3 ลา้นบาท + 80% โบนสั) x 20% =   0.63
รวม probability – weighted consideration                  =   3.18

ราคาของรายการ =  3.18 ลา้นบาท
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ตัวอย่างที่ 6
• กิจการท าสัญญากบัลูกคา้พฒันา software ใหลู้กคา้ในราคา 3 ลา้นบาท บวกค่าบริการ
พิเศษอีก 200,000  บาท ถา้พฒันา software เสร็จภายในก าหนดเวลาท่ีตกลง 

• กิจการคาดวา่จะใชเ้วลา 2 ปี ในการพฒันา software
• กิจการมีประสบการณ์ยาวนานในการพฒันา software ประเภทน้ี
• ความส าเร็จมี 2 ระดบั 

• เสร็จทนัไดค้่าบริการพิเศษอีก 200,000 บาท 
• เสร็จไม่ทนัไม่ไดค้่าบริการพิเศษ  

• ประสบการณ์ท าใหกิ้จการเช่ือวา่มีความเป็นไปได ้90% ท่ีจะพฒันา software แลว้เสร็จ
สมบูรณ์ก่อนก าหนดเวลาท่ีตกลง
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ตัวอย่างที่ 6

• เน่ืองจากกิจการมีความมัน่ใจ 90% วา่จะไดค่้าบริการพิเศษ (จะไดรั้บเงิน
จ านวนหน่ึงจากสองจ านวนท่ีเป็นไปได)้ จึงเหมาะสมท่ีจะใชว้ิธี “Most 
likely amount” เพื่อประมาณการ variable consideration 

• ราคาของรายการจึงเท่ากบั 3.2 ลา้นบาท
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• บริษทั B ท าสญัญากบัลูกคา้ขายสินคา้จ านวน 100 หน่วยในราคาหน่วยละ 
1,000 บาท และไดรั้บช าระเงิน 100,000 บาท

• สญัญาขายสินคา้ดงักล่าวอนุญาตใหลู้กคา้คืนสินคา้ช ารุดภายในเวลา 30 
วนั และจะไดรั้บเงินสดคืนเตม็จ านวน 

• ประสบการณ์ท าใหบ้ริษทัเช่ือวา่มีความเป็นไปได ้90% ท่ีลูกคา้จะคืน
สินคา้ช ารุด 3% ของยอดขายภายในเวลา 30 วนั

• การเปล่ียนแปลงในประมาณการดงักล่าวจะไม่ท าใหเ้กิดการกลบัรายการ
รายไดอ้ยา่งมีนยัส าคญั

ตัวอย่างที่ 7
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• เน่ืองจากบริษทัมีความมัน่ใจ 90% วา่ลูกคา้จะคืนสินคา้ช ารุด 3% ของ
ยอดขายภายในเวลา 30 วนั จึงเหมาะสมท่ีจะใชว้ิธี “Most likely amount” 
เพื่อประมาณการ variable consideration 

• ราคาของรายการจึงเท่ากบั 97,000 บาท

ตัวอย่างที่ 7
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ขั้นตอน 4 การปันส่วนราคาของรายการให้แต่ละภาระ
ที่ต้องปฏิบัติตามสัญญา

• อา้งอิงกบัราคาขายแบบเอกเทศของสินคา้หรือบริการใหก้บัลูกคา้นั้น (หรือกลุ่มของ
ลูกคา้ประเภทเดียวกนันั้น)

• ราคาท่ีสงัเกตไดท่ี้ปกติกิจการขายสินคา้หรือบริการแยกต่างหากในสภาวการณ์ท่ีคลา้ยคลึง
กนัหรือกลุ่มลูกคา้ท่ีคลา้ยคลึงกนั 
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• บริษทั A ไดท้ าสญัญากบัลูกคา้ขายสมาร์ทโฟน 4G พร้อมใหบ้ริการราย
เดือนโดยลูกคา้จะไดรั้บสมาร์ทโฟน 4G ฟรี ณ วนัท าสัญญา พร้อมบริการ
รายเดือนเป็นระยะเวลา 1 ปี

• บริษทั A ไดเ้รียกเกบ็ค่าบริการรายเดือนล่วงหนา้ (เดือนละ 350 บาท) เป็น
จ านวน 4,200 บาท 

• บริษทั A ระบุวา่สมาร์ทโฟน 4G และบริการรายเดือนเป็นภาระท่ีตอ้ง
ปฏิบติัตามสญัญาแยกจากกนั

• บริษทั A แยกขายสมาร์ทโฟน 4G ในราคา 2,000 บาท
• บริษทั A แยกขายบริการรายเดือนอยา่งเดียวกนัน้ีเป็นเวลา 1 ปี คิด
ค่าบริการเดือนละ 250 บาท

ตัวอย่างที่ 8
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• ราคาของรายการ 4,200 บาท (350 บาท x 12 เดือน) จะปันส่วน
ไปยงัภาระท่ีตอ้งปฏิบติัตามสัญญาโดยใชร้าคาขายราคาขายแบบ
เอกเทศเชิงเปรียบเทียบเป็นดงัน้ี

ภาระทีต้่อง
ปฏิบัติตาม
สัญญา

ราคาขายแบบ
เอกเทศ

อตัราส่วน
ราคาขาย

การปันส่วน
ราคาขาย

การค านวณ

สมาร์ทโฟน 4G 2,000 40% 1,680 (4,200x40%)

บริการรายเดือน 3,000 60% 2,520 (4,200x60%)

รวม 5,000 100% 4,200

ตัวอย่างที่ 8
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ขั้นตอน 5 การรับรู้รายได้เม่ือกจิการให้ปฏิบัติตาม
ภาระแล้วเสร็จ 
• รับรู้รายไดจ้ากการขายสินคา้หรือใหบ้ริการเม่ือการควบคุมในสินคา้หรือบริการนั้น
ไดโ้อนไปยงัลูกคา้ในจ านวนท่ีสะทอ้นถึงส่ิงตอบแทนท่ีกิจการคาดวา่จะมีสิทธิจาก
การแลกเปล่ียนสินคา้หรือบริการนั้นๆ 

• พิจารณาวา่ภาระท่ีตอ้งปฏิบติัตามสัญญานั้นมีลกัษณะของความแลว้เสร็จแบบ
ใดระหวา่งภาระท่ีตอ้งปฏิบติัแลว้เสร็จ
• ตลอดช่วงระยะเวลาหน่ึง (over time) หรือ
• แลว้เสร็จ ณ จุดเวลาใดเวลาหน่ึง  (point in time)

• รับรู้รายไดต้ามรูปแบบความส าเร็จของภาระท่ีตอ้งปฏิบติั
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การรับรู้รายได้ตลอดช่วงระยะเวลาหน่ึง
• กิจการจะรับรู้รายไดต้ลอดช่วงระยะเวลาหน่ึงหากเป็นไปตามเง่ือนไขขอ้ใดขอ้หน่ึง
ต่อไปน้ี
• ลูกคา้ไดรั้บและใชป้ระโยชน์จากการปฏิบติังานของกิจการทนัทีท่ีกิจการไดป้ฏิบติังาน เช่น 
บริการรักษาความปลอดภยั บริการท าความสะอาด

• การปฏิบติังานของกิจการสร้างหรือท าใหสิ้นทรัพยข์องลูกคา้เพิ่มข้ึนท่ีลูกคา้มีอ านาจควบคุม
เม่ือสินทรัพยท่ี์เกิดข้ึนหรือเพิ่มข้ึน เช่น ก่อสร้างอาคารบนท่ีดินลูกคา้ พฒันา software ตาม
แบบท่ีลูกคา้ตอ้งการ

• การปฏิบติังานของกิจการไม่ก่อใหเ้กิดสินทรัพยท่ี์กิจการมีทางเลือกอ่ืนในการน าไปใช ้(ไม่วา่
จะโดยขอ้จ ากดัของสญัญาหรือลกัษณะของสินทรัพยเ์อง) และกิจการมีสิทธิท่ีสามารถบงัคบั
ใหจ่้ายช าระส าหรับการปฏิบติังานท่ีแลว้เสร็จถึงปัจจุบนั (หากมีการยกเลิกสญัญา)
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วธีิวดัระดับความก้าวหน้า

• วธีิผลลพัธ์
• วธีิปัจจยัน าเขา้
• กิจการตอ้งรับรู้รายไดเ้พียงตน้ทุนท่ีเกิดข้ึน

• หากไม่สามารถวดัผลลพัธ์ของภาระท่ีตอ้งปฏิบติัไดอ้ยา่งเหมาะสม
• จนกวา่กิจการจะสามารถวดัผลลพัธ์ของภาระท่ีตอ้งปฏิบติัไดอ้ยา่ง
สมเหตุสมผล
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• จากตวัอยา่งท่ี 5 บริษทัก าหนดวา่งานพฒันา software เป็นภาระท่ีตอ้ง
ปฏิบติัแลว้เสร็จตลอดช่วงเวลาหน่ึง เน่ืองจากลูกคา้ควบคุม software ท่ีอยู่
ระหวา่งพฒันา

• วิธี input: 
− บริษทัประมาณวา่ตน้ทุนในการก่อพฒันา software เท่ากบั 2.4 ลา้นบาท
− ณ ส้ินเดือนธนัวาคม 20X1 มีตน้ทุนท่ีเกิดข้ึนแลว้จากการพฒันา software

960,000 บาท
− อตัราความกา้วหนา้   =  960,000 / 2,400,000 = 40%
− รายไดท่ี้รับรู้ ณ ส้ินปี 20X1 จะเท่ากบั 1,272,000 บาท (40% ของ

3,1800,000) 

ตัวอย่างที่ 9 
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• วิธี output: 
− โปรแกรมเมอร์ของบริษทัประมาณวา่ ณ ส้ินเดือนธนัวาคม 20X1 การ
พฒันา software แลว้เสร็จ 45%

− รายไดท่ี้รับรู้ ณ ส้ินปี 20X1 จะเท่ากบั 1,431,000 บาท (45% ของ
3,1800,000) 

ตัวอย่างที่ 9
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การรับรู้รายได้ ณ เวลาใดเวลาหน่ึง

• หากไม่เขา้เง่ือนไขท่ีจะรับรู้รายไดต้ลอดช่วงระยะเวลาหน่ึง กิจการตอ้งรับรู้รายได้
เม่ือไดมี้การโอนอ านาจควบคุมไปยงัลูกคา้ ณ เวลาใดเวลาหน่ึง
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ข้อบ่งช้ีของการโอนอ านาจควบคุม

• กิจการมีสิทธิในปัจจุบนัท่ีจะไดรั้บการช าระเงินส าหรับสินทรัพย์
• ลูกคา้มีกรรมสิทธ์ิทางกฎหมายในสินทรัพย์
• กิจการไดส่้งมอบการครอบครองทางกายภาพของสินทรัพย์
• ลูกคา้มีความเส่ียงและผลตอบแทนท่ีมีนยัส าคญัของความเป็นเจา้ของในสินทรัพย์
• ลูกคา้ไดย้อมรับสินทรัพยแ์ลว้
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• จากตวัอยา่งท่ี 7 ขอ้มูลเพิ่มเติมมีดงัน้ี
• สินคา้ดงักล่าวมีตน้ทุนหน่วยละ 600 บาท
• บริษทัประมาณวา่ตน้ทุนในการปรับปรุงสินคา้รับคืนดงักล่าวเพื่อให้
กลบัมาขายไดไ้ม่มีนยัส าคญัและคาดวา่สินคา้ดงักล่าวจะสามารถขาย
ไดใ้นราคาท่ีมีก าไร

• ภายใน 30 วนั ลูกคา้ส่งคืนสินคา้ 2 หน่วย

ตัวอย่างที่ 10
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• ขอ้ตกลงท่ีจะขายสินคา้ดงักล่าวไม่เขา้เง่ือนไขเป็นภาระท่ีตอ้งปฏิบติัแลว้
เสร็จตลอดช่วงเวลาหน่ึง

• บริษทัควรรับรู้รายไดเ้ม่ือส่งสินคา้ใหลู้กคา้เน่ืองจากการโอนการควบคุม
และการปฏิบติัแลว้เสร็จตามภาระท่ีตอ้งปฏิบติัเกิดข้ึน ณ จุดส่งมอบนั้น

ตัวอย่างที่ 10
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การบนัทึกรายการทางบญัชีเป็นดงัน้ี
บนัทึกรายไดจ้ากการขายสินคา้ 
Dr. เงินสด 100,000

Cr. ค่าขาย 97,000
ภาระผกูพนัท่ีจะจ่ายเงินคืนส าหรับสินคา้รับคืน 3,000

บนัทึกตน้ทุนขายและสิทธิท่ีจะไดรั้บคืนสินคา้จากลูกคา้
Dr. สิทธิท่ีจะไดรั้บคืนสินคา้จากลูกคา้ 1,800

ตน้ทุนขาย 58,200
Cr. สินคา้คงเหลือ 60,000

ตัวอย่างที่ 10
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บนัทึกการจ่ายเงินคืนใหลู้กคา้ส าหรับสินคา้ท่ีรับคืน
Dr. ภาระผกูพนัท่ีจะจ่ายเงินคืนส าหรับสินคา้รับคืน 2,000

Cr. เงินสด 2,000

บนัทึกการรับคืนสินคา้กลบัมาเป็นสินคา้คงเหลือ
Dr. สินคา้คงเหลือ 1,200

Cr. สิทธิจะไดรั้บคืนสินคา้จากลูกคา้ 1,200

ตัวอย่างที่ 10
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บนัทึกการโอนกลบัภาระผกูพนัท่ีจะจ่ายเงินคืนส าหรับสินคา้รับคืน
เน่ืองจากสิทธิในการส่งคืนสินคา้ส้ินสุดลง
Dr. ภาระผกูพนัท่ีจะจ่ายเงินคืนส าหรับสินคา้รับคืน 1,000

Cr. ค่าขาย 1,000
บนัทึกการโอนกลบัสิทธิจะไดรั้บคืนสินคา้จากลูกคา้เน่ืองจากสิทธิในการ
ส่งคืนสินคา้ส้ินสุดลง
Dr. ตน้ทุนขาย 600

Cr. สิทธิจะไดรั้บคืนสินคา้จากลูกคา้ 600

ตัวอย่างที่ 10
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จากตวัอยา่งท่ี 8 การบนัทึกรายการเป็นดงัน้ี 
บนัทึกรายไดจ้ากการขายสมาร์ทโฟน 4G  
Dr. เงินสด 1,680

Cr. ค่าขาย 1,680
บนัทึกเงินรับล่วงหนา้ค่าบริการรายเดือน
Dr. เงินสด 2,520

Cr. รายไดค่้าบริการรับล่วงหนา้ 2,520

ตัวอย่างที่ 10
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บนัทึกรายไดค่้าบริการรายเดือน
Dr. รายไดค่้าบริการรับล่วงหนา้ 210

Cr. รายไดค่้าบริการ 210

ตัวอย่างที่ 10
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Revenue at Gross or Net ?
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การประเมินว่ากจิการเป็นตัวการ (principal) หรือ
ตัวแทน (agent)

• ผูบ้ริหารตอ้งระบุสินคา้หรือบริการท่ี distinct ซ่ึงจะโอนไปให้
ลูกคา้วา่กิจการเป็น 
• ตวัการ

➢ ถา้กิจการเขา้ควบคุมสินคา้หรือบริการตามท่ีระบุก่อนการโอนสินคา้หรือ
บริการนั้นไปใหลู้กคา้ (Revenue at Gross )

• ตวัแทน
➢ ถา้กิจการไม่ไดค้วบคุมสินคา้หรือบริการตามท่ีระบุก่อนการโอนสินคา้

หรือบริการนั้นไปใหลู้กคา้ (Revenue at Net) 
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ข้อบ่งช้ีว่ากจิการเป็นตัวการ (principal)

• ผูบ้ริหารตอ้งใชดุ้ลยพินิจในการประเมินขอ้บ่งช้ีวา่กิจการเป็นตวัการหรือไม่  
• กิจการเป็น primary obligor ในการปฏิบติัตามค าสญัญาท่ีจะจดัหา สินคา้หรือบริการใหลู้กคา้ ?

• กิจการมี inventory risk ก่อนการโอนสินคา้หรือบริการไปใหลู้กคา้ หรือหลงัการโอนการ
ควบคุมไปใหลู้กคา้ ?

• กิจการมีอิสระในการก าหนดราคาของสินคา้หรือบริการท่ีลูกคา้ตอ้งจ่ายไดเ้อง? (ในบางกรณี
ตวัแทน (agent) มีความยดืหยุน่ในการก าหนดราคาเพื่อใหผ้ลตอบแทนสูงข้ึน) 
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ต้นทุนของสัญญา (contract costs)

• ตน้ทุนส่วนเพิ่มในการไดม้าซ่ึงสญัญา
• ตน้ทุนท่ีจะไม่เกิดข้ึนถา้กิจการไม่ไดม้าซ่ึงสญัญา เช่น ค่านายหนา้
• ตอ้งรับรู้ตน้ทุนส่วนเพิ่มฯ เป็นสินทรัพยถ์า้กิจการคาดวา่จะ recover ตน้ทุนเหล่านั้น เวน้แต่

ระยะเวลาการตดัจ าหน่ายไม่เกิน 1 ปี

• ไม่รวมถึงตน้ทุนในการประมูลราคา ยืน่ขอ้เสนอ ค่าใชจ่้ายในการขายและ
การตลาด (รวมถึงค่าโฆษณา)

• ตน้ทุนเหล่าน้ีใหรั้บรู้เป็นค่าใชจ่้ายเม่ือเกิดข้ึน เวน้แต่กิจการมีสิทธิตามสญัญาท่ีจะคิดลูกคา้ไม่
วา่จะไดส้ญัญาหรือไม่
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ต้นทุนการท าให้แล้วเสร็จตามสัญญา 
(costs to fulfill a contract)

• ตน้ทุนในการท าใหส้ัญญาแลว้เสร็จก่อนท่ีจะโอนสินคา้หรือบริการไปใหลู้กคา้
• ผูบ้ริหารตอ้งพิจารณาวา่ 

• ตน้ทุนท่ีเกิดข้ึนอยูใ่นขอบเขตของ TFRS ฉบบัอ่ืนหรือไม่ ?
➢ ถา้อยู ่ตอ้งใช ้TFRS ฉบบันั้น ตน้ทุนท่ี TFRS ฉบบัอ่ืนก าหนด กิจการตอ้ง

รับรู้เป็นค่าใชจ่้าย กิจการไม่สามารถรับรู้เป็นสินทรัพยต์าม TFRS 15 ได้

➢ ถา้ไม่อยูใ่นขอบเขตของ TFRS ฉบบัอ่ืน กิจการตอ้งรับรู้เป็นสินทรัพย ์   
ถา้เขา้เง่ือนไข 3 ขอ้ 
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ต้นทุนการท าให้แล้วเสร็จตามสัญญา 

• ถา้ไม่อยูใ่นขอบเขตของ TFRS ฉบบัอ่ืนตอ้งรับรู้เป็นสินทรัพยถ์า้เขา้เง่ือนไขทุกขอ้
1. ตน้ทุนเก่ียวขอ้งโดยตรงกบัสัญญาหรือสัญญาท่ีกิจการคาดวา่จะได ้ซ่ึง

กิจการสามารถระบุไดอ้ยา่งเฉพาะเจาะจง 
2. ตน้ทุนท าใหเ้กิดทรัพยากรของกิจการหรือท าใหท้รัพยากรของกิจการดีข้ึน 

ซ่ึงทรัพยากรน้ีจะมีการน าไปใชใ้นการปฏิบติัใหแ้ลว้เสร็จ (ในคราวเดียว
หรืออยา่งต่อเน่ือง) ตามภาระท่ีตอ้งปฏิบติัในอนาคต

3. กิจการคาดวา่จะ recover ตน้ทุนเหล่าน้ีได้
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การเปิดเผยข้อมูล

• ศึกษาเพิ่มเติมจาก TFRS 15
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The information contained herein is of a general nature and is not intended to address the circumstances of any particular 
individual or entity. Although we endeavor to provide accurate and timely information, there can be no guarantee that such 
information is accurate as of the date it is received or that it will continue to be accurate in the future. No one should act upon 
such information without appropriate professional advice after a thorough examination of the particular situation. Materials 
published may only be reproduced with the consent of FAP.
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